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公司介绍
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深圳市栗橡科技有限公司成立于2021年4月15日，是专业从事复合机器人研
发、设计、生产、销售的高科技企业。

核心团队由加拿大智能制造行业海归高层次人才及本地机器人及自动化控制
龙头企业技术及销售骨干组成。

公司总部位于光明区留学生创业园，研发及生产基地位于光明区新湖街道圳
美社区城佳科技园。公司扎根光明，立足大湾区，联动长三角，辐射全国，
相信不久的将来会成为机器人行业的一直新秀。

公司介绍
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项目及团队介绍
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核心团队

时岱
CEO

加拿大工程院院士团队核心研发人员
曾发表SCI论文4篇
加拿大专业工程师
主持或参与加拿大国家自然科学基金项目6项

深圳市光明区智能制造行业协会副会长
深圳市智造激光技术研究院副院长

郭漭
销售总监

原博创机器人，埃福特机器
人，研控自动化销售经理

7年机器人和自动化销售行业
经验

刘莲
运营/行政总监

加拿大麦克马斯特大学金融数学
硕士

原加拿大皇家银行副总监，金融
风险管理师(FRM)

包斌
CTO

法国里昂国立应用科学学院工
学博士，深圳市孔雀人才

南方科技大学工学院力学与航
空航天工程系副教授

机器人行业专家

主持或参与国家级、省市级及
其他军民科研项目二十余项，
深圳市科技专家委员会科技专
家库专家

黄毅
技术总监

曾任越疆域机器人，斯坦德机器人
科卫机器人技术专家

12年移动机器人及协作机器人开发经验

AGV底层算法专家

易金朋
机械臂技术负责人

原思灵机器人，伯朗特机器人技术工程师

6年协作机器人及工业机器人开发经验

嵌入式算法专家
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先进制造专家，加拿大第一个
工业4.0研发中心主任，同时
兼任海外华人科技联合会专家
委员会主任，机器人及智能制
造行业专家

科学家团队

杨军院士团队核心成员，电子
科技大学深圳高等研究院工业
互联与智能制造团队核心成员

先进制造专家，智能制造，自
动化设备和3D打印设备专家



什么是复合机器人
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两种或两种以上的机器人通过各种手段组合而成的新机器人品类

＋ =

＋ =



市场规模及行业前景
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2021年，有业内人士称之为复合机器人落地应用的“元年”

高工机器人产业研究所（GGII）保守预计到2025年复合机器人销量有望突破1.2万台。

在具体场景上，受市场接
受度、价格、技术等因素
影响，3C、半导体、电力、
大数据中心、金属加工、
档案管理等行业成为复合
机器人率先渗透的场景。



市场规模及行业前景
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电力行业巡检 档案库房管理

半导体行业上下料加工制造业上下料

轨道列车行业检修
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行业痛点

• 价格昂贵

--大约40万-100万/套起，视项目的难易程度和客户预算而定
--制造行业，食品行业，农业，生物医药行业，需求很大，
   但由于价格高，导致只有少数行业（如半导体，3C，电力
   等真正受益并使用复合机器人）

• 标准化程度差

--AGV和机械臂整合耗时耗力
--根据每一个工作场景开发一套系统，复用性差
--需要研发工程师长期驻场进行定制化开发

行业痛点
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我们的优势

栗橡单中制系统
单中控
系统

复合机
器人控
制系统
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栗橡机器人 以优艾智合为代表的传统
型复合机器人

产品定位 单中控复合机器人标准化
开发，应用层工程师进行
微调出解决方案

以AGV技术为核心集成机
械臂进行多解决方案开发
定制

工期 约3天到14天（视技术难
度和工程师熟悉程度）

约1个月到1年（视技术难
度）

工程师需求 标准化复合机器人+视觉
识别，只需要应用层工程
师开发即可，可以委外二
次开发，易于发展代理商

标准化底盘，需原厂开发
底层技术工程师进行源代
码调试，无法委外，很难
发展代理商

价格 15万/台+代理商二次开发 40万-100万/整套方案

我们的优势



机器人视觉识别/抓取/路径规划
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核心竞争优势及产业化能力
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1. 超高控制频率 
车辆跟机械臂采用 EtherCAT 一体化总线通讯，控制频率高达 1000Hz，机械臂跟移动底盘作为一个
整体同步控制，使得控制更加灵活精准，产品更加标准化，成本更低

 2. 超低速运动 
车辆可以实现最低 0.5mm/s的速度运行，精确对接更便捷。 

 
3. 超高定位精度 
结合特定形状或是材质（激光识别），在指定站点经过二次定位的重复定位精度可以达到±2cm。

4. 差速移动 
采用双驱动轮差速控制，运行平稳，性价比高。 

 
5. 激光 SLAM算法建图定位 
360°对角双激光 SLAM 导航避障，安全无死角。 

6. 自主研发视觉识别系统
视觉摄像头对被抓取物特征进行高精度识别，最大程度上保证抓取位置精度
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PCB，SMT，3C行业直接客户资源
4万余家
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激光及自动化行业客户

代理商资源

3万余家



知识产权
公司成立以来已经完成4项实用新型专利授权，7项软件著作权得到授权。
预计到2022年底，新申请发明专利3项，实用新型专利9项，软件著作权9项
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第十二届深创赛

先进制造行业决赛

优秀奖

第十二届深创赛光明赛区

先进制造行业团队组

一等奖

企业荣誉
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首次亮相

2022深圳工业展



栗橡科技自2021年8月10日起在深圳市光明区新湖街道圳美社区城佳科技园租赁生产厂房
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商业模式
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商业模式

23

选择相应的标准
化复合机器人

应用层算法工程
师进行路径规划
和功能选择

产品交付

栗橡工厂

产品

行业直接销
售

终端客户

商业模式

栗橡工厂

产品

代理商/城市
/行业代理

终端客户

非标解决方案

标准品直销

标准品代理



短期发展规划

复合机器人
系统开发参数稳定

完成首个销售订单 完成珠三角
+长三角布局

24

2022.07

2022.10

订单50万元

2022.12

2023.05



2022年目标

完成单中控系统复合机器人并实现
批量化生产

完成珠三角深圳总部研发+长三角
常州工厂布局

2022年预计总销售额达50万元

全面推向LED,SMT和PCB市场

直接销售/代理商推向半导体/机加工

代理商推广到生物医药，轨道巡检，
农业，特种工作，同时发展区域代理

年底预计销售额达500万-1000万元

设立深圳为总部，常州为生产基地，
上海，北京为华东，华北两大销售
中心，并向内地二线城市深度辐射

代理商和城市合伙人实现全行业覆
盖，并积极开拓应用场景，在制造
加工业，LED, 3C电子，电力及能
源PCB/SMT行业，半导体行业，
农业，生物医药全面覆盖

产品年底预计销售额达2000万-
4000万元
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长期发展规划

2023年目标

2024年目标

2022年发展期

2023年成长期

2024年爆发期

单中控系统复合机器人实现批量化生产

设立深圳，上海，北京，三大销售中心，代理商同步销售

2023年销售额达到500万-1500万元

覆盖制造加工业，3C，电力及能源，PCB/SMT行业，半导体等

深圳光明总部+江苏常州生产基地
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长三角规划
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1. 政策优势
常州龙城英才计划A类人才，顶级政策扶持

2. 地缘优势
珠三角+长三角地域布局

3. 产业优势
机器人产业上下游链条完善 

 
4. 人才优势
常州科教城 ，有常州大学，常州工程职业技术学院等人才输出

5. 考察联动 
我司已多次考察当地企业，包括安川，遨博，等知名机器人企业都坐落于此

6. 客户资源 
智能制造为主的高科技工业产业集群，利于我们发展下游客户和寻找优质的代理商


