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公司介绍
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       公司2019年成立于深圳，专注智能机器人系统方案设计，研
发与制造；
       公司核心团队在智能硬件制造和移动互联网运营有10多年丰富
经验，尤其在智能生产制造，供应链管理方面有丰富资源；在技术，
产品，市场，运营等方面团队实力全面，有效吸引了众多自动化集
成技术，智能机器人技术，人工智能算法，视觉识别算法，大数据
分析技术，自动驾驶技术等优秀人才加入；
       公司长期专注技术研发投入，人才培养和团队建设；着眼未来
黑科技成立了X创新实验室，布局了多个前瞻性产品及技术研发方
向，夯实技术门槛，树立行业标杆。

尼比鲁云计算(深圳)有限公司  



愿景：成为私人智能机器人服务运营商
使命：专注智能机器人行业，布局未来的低碳智能生活，打造跨时代智能机器人实现商业闭环。

100家+
总合作厂商数

100万+
总智能机器人规模数

1,000万+
总用户量数
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目标： 构建未来的人工智能的基础设施，技术赋能低碳智能生活，在全国自建数十个智能机器人生活体验中心，布局上
百万个智能机器人网络，服务数千万用户，成为行业百亿级独角兽企业。

企业文化及价值观：产品经理文化，专注用户需求，创新智能制造，极致服务体验



我们的X创新实验室——基本版智能机器人1.0
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 智能机器人1.0

• 智能双充：智能双快充技术，自主完成充电服务；

• 规划线路：自主线路规划与智能规避障碍技术；

• 储能技术：一次性充满可满足3-4台电车的充电需求；

• 车位预定：预约充电后，可帮助车主占车位，引导车主停车；

• 自主补电：当电量不够时候，可自主归位自行补电；

• 视觉识别：可识别车主的车牌，帮助车主一键找车；

• 自主巡警：代替保安在停车场及社区负责安全巡警工作；

• 智能客服：代替商场客服，引导并服务客户，从容解答客户各种问题；

• 智能宠物：代替宠物，成为你的私人机器“宠物”，情感陪护，日常伴

侣，可出门遛“宠物”；

我们的黑科技优势：我们将底成本大规模化投产智能机器人，用互联网思维快速覆盖市场，真正实现让
机器人在各种场合提供各种服务。



我们的X创新实验室——研发各种场景专用的智能机器人
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 城市超级人工智能中心网

• 120急救机器人：代替护士，提供紧急医疗求助与医疗安全宣传服务：

• 110巡警机器人：代替治安员，提供管辖片区治安管理与宣传服务：

• 119火警机器人：代替防火员，提供管辖片区火警预警与宣传服务：

• 城市志愿者机器人：代替城市志愿者，提供各种咨询服务：

• 交通管理机器人：代替交警及交通管理员，提供交通安全知识宣传服务；

• 城市宣传机器人：代替城市宣传大使，提供城市政策，政府资讯等各种宣传服

务：

• 商场服务机器人：代替商场客服员，提供商场各种服务的机器人；

• 道路清洁机器人：代替清洁工，提供道路清洁服务的机器人；

• 充电智能机器人：代替充电桩，提供移动充电服务的机器人；

• 疫情安检机器人：代替安检员，提供疫情安检服务的机器人；

我们的未来：未来每个低碳智慧城市，会采购大量的智能机器人集中运营和管理，充分发挥智能机器人
的各种优势，提供各种场景的专用服务，真正实现让机器人服务人类！



整合停车场资源，通过智能机器人提供充电
服务，预约车位和寻找爱车等

紧急充电，预定车位，寻车

更聪明

智能充电

我们的充电智能机器人不断自我成长，本事越来越大
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充电智能机器人1.0

智能宠物机器，让家庭生活不孤单，提供日
常生活必要的照料和远程互动功能

情感需求，生活照料，远程监控

更懂你

 情感陪护

宠物智能机器人2.0

整合社区及周边服务，通过智能机器人提供
更便捷的生活服务

社区服务，外面服务，购物服务

更智能

 便捷生活

管家智能机器人3.0

我们的解决方案：把所有用户需要的服务通过智能机器人平台整合，针对细分的场景提供
极致的用户服务体验。



电动车及充电市场面临万亿规模，空间巨大

根据中汽协预测中国到2030年电动车保有量会超过8000万台，销量占比在30%到40%;2035年保有量会超过1.6亿辆，销量占比50%到60%以上。因此，就目前充
电了平台服务的市场规模将超过万亿的巨大市场。

2026年，中国新能源汽车的保有量将达到3350万辆左右，前瞻根据车桩比为3:1的比例保守估计，2026年中国电动汽车充电桩累计需求量将超过1116万个，预计
2020年至2026年的复合增长将率达到37%左右，2026年充电桩累计需求或将破千万。

由此，电动汽车就像智能手机一样普及，未来一定会低成本规模化生产，市场规模超过数万亿元，必将带动充电市场成为风口，会诞生很多新业态，10年内突破
万亿市场，充电服务也将成为国民基础设施，这个行业将诞生多个独角兽企业。

数据来源：中汽协

同比增长
151%

同比增长
7.1%

2021年中国市场——乘用车汽车行业

2026年中国市场——乘用车汽车行业

电动车销量
 350万辆

乘用车销量
2140万辆

同比增长
500%

年均增长
 6.0%

电动车销量
 1700万辆

乘用车销量
3590万辆
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数据来源：中汽协

同比增长
50%

2021年中国市场——充电桩行业

2026年中国市场——充电桩行业

充电桩数量
201万台

年均增长
500%充电桩数量

1116万台



整合车主提供更低电费的充电服务，提升充
电服务品质，帮助车主省钱

充电难，停车难，服务差，价格贵

省钱

车主

市场痛点——我们的解决方案
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我们的解决方案

整合充电桩厂家帮助其运营管理充电桩，扩
展更多销路，增加更多收入，赚更多钱

销售难，营收单一，成本高，压力大

赚钱

 充电桩厂家

我们的解决方案

整合停车场帮助停车场改造充电设施，提供
运营与管理，帮助停车场省钱增加更多利润

投资大，回本慢，电费高，增收难

省钱又赚钱

 停车场

我们的解决方案

我们的解决方案：把所有花钱，复杂，有风险的事情我们平台来做，最大可能的帮助客户
省钱和赚钱。



智能机器人的充电的机遇

n 充电站距离太远

n 排队时间太久

n 充电过程繁琐

n 收费太贵

充电站充电
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n 充电桩覆盖太少

n 无法提供24小时服务

n 电费太高

n 还需要额外停车费和占时费

 停车场充电

n 可大规模普及，覆盖面广

n 提供24小时充电服务

n 波谷充电费用更低

n 不存在额外占时费问题

n 低碳节能环保

机器人充电

问一个问题：承载智能充电机器人的服务需要一个什么样的平台呢？



我们的硬件优势——同行机器人竞品分析

同行的
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我们的产品优势：满足用户所有充电场景充电需求，提供一站式共享充电综合服务。

机械臂 充电宝广告机 充电机器人   超大储能电源

我们的
  



我们的软件优势——为广大车主提供一站式共享充电整合APP

领取
充电优惠券

选择
附近充电桩

定位
一键导航

扫码
完成支付

1 2 3 4
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我们的整合优势：车主通过充电了APP，解决车主找充电桩，找车位，找车三大痛点，为车主提
供最低价格的充电服务，而且有更多选择。

奖励
 碳积分

5



我们的系统优势——智能机器人SaaS云平台，他是机器人的智慧大脑
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前

端

中
后
台
业
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系
统
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外部广告H5 支付入口 小程序 APP

公众号 H5LBS位置服务

用户管理 碳积分管理

广告管理 营销活动

 
智能机器人SAAS云1.0

（移动端管理/充电桩在线管理/
停车位管理/用户管理/能耗数字
化管理/订单管理/支付管理.. . )

租赁运营商管理云2.0

（运营商管理/广告营销管理/充
电数字化管理/数据分析管理/第

三方增值服务管理.. )

综合电力数字能源管理云
3.0

（节能管理/能效管理/动态储能
/反向补能.. .）

 

服务预约

远程数据监测 自动驾驶算法 环境感知算法视觉识别算法 人工智能算法智能节能算法

 综合管理云平台  人工智能   大数据分析   云计算   服务器集成    安全监控防护

  

移动端能力
板块

服务端能力
板块

底层技术能力
板块



我们的服务优势——布局全场景的充电服务与运营

 将充电服务低成本规模化普及到停车场网点

停车场服务
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 高速路休息区服务  家庭服务

我们的服务优势：帮助露台停车场，高速路休息区，社区，写字楼，商场等停车场改造充电设施，
并提供全方位的运营管理，客户无需花钱，还能增加更多利润。

 将充电服务集中化高效普及到交通主干网络 将充电服务灵活智能化普及到高端社区，写

字楼，购物中心及家庭个人等



我的未来低碳智慧城市的商业蓝图——超级能源充电中心网络
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 城市超级能源充电中心

• 充电服务：满足车主充电需求；

• 汽车服务：满足车主汽车后市场服务需求；

• 购物服务：满足车主购物需求；

• 娱乐服务：满足车主游玩需求；

• 休闲服务：满足车主休闲需求；

• 户外服务：满足车主户外生活需求；

• 停车服务：满足车主临时停车需求；

我们的未来：未来每个低碳智慧城市，至少建10座单体面积超过10万平方的超级能源充电中心，他将成为
城市的新地标，来集中解决城市上百万车主能源补给需求；同时该地标将融合停车，充电，购物、休闲和娱

乐一体，围绕车主提供全场景的服务，每天固定庞大的流量会产生源源不断稳定的现金流！



我们更宏大的生态布局——围绕充电节能技术形成的新能源产业链集群效应
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综合电力数字能源云

节能管理  充电桩  充电机
器人 超级充电站  人工智能 

视觉识别  无人驾驶

氢燃料发电
太阳能发电
风能发电   
碳中和技术
数字能源系统
综合电力节能技术
...

自动化技术
数字化工业系统
智能制造技术
工业互联网系统
...

电池生产制造
电储能技术
电池回收再利用技术
  ...

数字产业园 新能源产业园

电池产业园

1
发 电   

2
储 电   

4
用 电   3

地方政府招商合作：
我们将与其他省市及地方政府紧密合作
1.和当地政府合作，将我们的年产20万台
智能机器人的超级工厂及供应链落户到当
地，可快速实现科技产业高价值升级；
2.和当地政府合作，帮助政府改造城市智
能充电网络，共同打造低碳绿色的美丽城
市形象工程；
3.和当地政府合作，选择5件当地特色化
产品上线我们上千万用户量的车主商城
APP，帮助当地政府精准扶贫；实现共同
富裕发展目标；
4.和当地政府合作，在本地引进高级人才
10名博士，100名硕士，500名本科高级
技术工程师，提供更多高科技人才就业岗
位；
5.和当地政府合作，每年培训1000名职业
技术工程师或提供更多就业岗位；帮助年
轻人本地就业，同时吸引更多年轻人回乡
创业。



未来发展规划
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集
市
模
式

1年内

— APP车主用户量突破30
万
— 深圳市场投放1000台
充电智能机器人做测试
— 自建10个超级能源充电
体验中心

2年内

— APP车主用户量突破
100万
— 北上广深城市市场投放
10万台充电智能机器人
— 自建100个超级能源充
电体验中心

3年内

— APP车主用户量突破
500万
— 一线城市市场投放50万
台充电智能机器人
— 自建1000个超级能源
充电体验中心

5年内

— APP车主用户量突破
1000万
— 二线市市场投放100万
台充电智能机器人
— 自建1万个超级能源充
电体验中心



未来预期收益
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预期收益

充电桩业务20% 电费分成10% 软件服务40% 广告业务30%

充电桩业务
10%

车主

0

200

400

600

800

1000

1200

第一年 第二年 第三年 第五年

营业额分析

单位：亿

商业闭环

汽车保养 停车位 充电机器人

未来预期：我们从人口红利的时代已经快步迈入智能机器人红利的时代，现在是机器人行业爆发式增长
的初期，未来数年将有十倍百倍的增长空间，必然诞生众多新业态，市场潜力不可估量。



我们的团队优势

XXX

首席技术顾问
华北电力大学电力系统及

自动化专业博士

10多年特高压充电技术

研发制造丰富经验

国家电网某特高压项目技

术工程师

国家电网西北某太阳能发

电项目技术总工程师

擅长电力设备的技术研发，

在自动化与工业互联网方

面有深入研究

17

陆晋豪

技术总监
华中科技大学计算机专业

硕士

10多年大型SaaS云系统

技术研发丰富经验

某SaaS系统技术总监

某人工智能项目技术负责

人

擅长大型SaaS系统开发

与技术管理，在人工智能，

大数据，云计算联网方面

有丰富经验

XXX

财务总监
西南财经大学工商管理专

业本科

10多年财务管理与资本

运营丰富经验

某上市公司财务总监

擅长工商管理，财务管理

与资本运作

李江龙

运营总监
重庆大学市场营销专业本

科

10多年市场运营与营销

管理丰富经验

某互联网公司运营总监

擅长互联网新媒体营销，

项目运营与推广

陈云锋

CEO兼产品总监
陕西职业技术学院计算机

专业

10多年产品与项目管理

丰富经验

在汽车后市场和停车场数

字化等方面做过多款产品，

行业经验丰富，有大量的

车主和停车场资源

多次创业，打造过2家近

百人团队的公司，尤其擅

长企业经营管理，团队建

设，定义产品，打造爆品，

在生产制造，供应链管理

方面有丰富经历 团队扩展计划：我们已经和多个猎头公司长期合作，由他们推荐我们需要的各种优秀人
才，等资金到位，可快速组建上百的技术专家团队，让项目快速落地，市场规模变大。



融资计划

融资需求：1000万元

研发投入 市场拓展 日常运营

35% 50% 15%
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未来1-2年内我们的资金投入计划：
1.软件团队：完成充电了APP多个版本迭代升级，完善产品功能和用户体验；同时完成综合电力节管理SaaS云平台开发工作，
确保产品最少支撑100万用户量正常使用，各项功能达到预期目标；
2.硬件团队：完成充电机器人的开发工作，并小范围投放市场进行测试；
3.市场和运营团队：建设一支能打大仗的市场运营团队，完成平台车主100万用户量的目标；
4.生产制造团队：建设10座超级能源充电体验中心；
5.工厂计划：为后续年产20万台智能机器人建厂做好准备工作；



期待下次再会——感谢关注，欢迎大家提供宝贵建议，一起探讨交流！
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陈云锋   

联合创始人

18938912865  

尼比鲁云计算(深圳)有限公司  

加入我们：机器人充电服务市场即将成为新风口，一场资本的盛宴已经开始，恳请你加入我们，做大蛋
糕，一起共享时代红利。

概念视频效果展示

https://haokan.baidu.com/v?pd=wisenatural&vid=9440548952515522867

