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I      项目背景 – 水环境治理和修复市场的相关政策和行动    01-1 
PART 

政策汇编：大量水环境修复相关政策持续颁布，彰显国家重视和决心 
 

 2015年，国务院印发《水污染防治行动计划》，俗称“水十条”。 

 2017年，环境部财政部《全国农村环境综合整治“十三五”规划》 

 2017年，人大会员会批准《水污染防治法》修订 

 2018年，国务院《关于全面加强生态环境保护坚决打好污染防治攻坚战的意见》 

 2018-2019年，《长江大保护》、《黄河大保护》 、《白洋淀综合治理》 、《大湾

区综合开发》催生新的数万亿的市场 

 2020年，新冠肺炎疫情催生了“智慧环境”的刚需和奠定了未来发展趋势 

 2020年是“水十条”的“大考年”，水质提升和智慧运维的“破冰年”。 

问题的严重性： 
 

 七大流域中，水体污染和水资源短缺， 

 主要河流有机污染普遍，主要湖泊富营养化严重。 

 辽河、淮河、黄河、海河等流域都有70%以上的河段受到污染。 

全国在行动： 
 

 各部委颁布政策 

 环保部成立督察组 

 水利部成立河长制 

 52家央企跨界参与 



  

目标市场 
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 十三五”期间水环境治理方面投入约为2万亿-3.3万亿 

 水质提升和生态修复细分市场规模约为 2000-5000亿 

 运维细分市场1500亿 

 黄河长江大保护，白洋淀和湾区催生新的数万亿市场 

 县级城市建制镇水环境治理基本没有开始 

 消除黑臭还是劣五类，到可亲水的三类还有很多很多工作 

I    目标市场 --  水环境治理和生态修复市场规模 

西南 西北 华中 华南 华东 华北 

西安：200亿 
吴忠：120亿 
 

成都：300亿 
南宁：130亿 
贵州： 

武汉：160亿 
郑州：120亿 

广州：1000亿 
深圳：800亿 
东莞：230亿 
海口：60亿 

上海：300亿 
苏浙皖各1000亿+ 
阜阳：260亿 
池州：40亿 

北京通州：280亿 
雄安新区：千亿+ 
天津：200亿 
石家庄：100亿 

东北 

长春：80亿 
沈阳：40亿 

水环境治理市场内容： 

 黑臭水体治理 

 富营养化水体治理 

 河湖水质提升 

 流域综合治理及水质提升 

 农村水环境综合治理 

长江大保护 

黄河大保护 

白洋淀治理 

  02-1 
PART 
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大湾区综合开发 

新数万亿市场 



I     目标市场 --- 水环境治理和修复市场的痛点   02-4 
PART 

痛点分析：  
 

 治理不能根本达标，靠冲水维持指标 
 治理效果不可持续，反复治理 
 缺乏标准、业主和总包难于判断技术和 产品 
 缺乏专业的设计队伍、技术方案不全面 
 截污纳管历史欠账太多、投资大头是还债 
 城市和农村，河流和湖泊等污染起因不同 

成因分析： 
 

 治理技术路线单一、不完善 
 截污纳管不彻底，外源污染不能完全控制 
 生态元素匮乏，把有生命当成无生命对待 
 治理技术手段不合理、片面强调单项技术 
 技术措施不成熟 
 片面追求短期见效、忽略长效机制和二次污染 

“三面光”河道没有任何生态元素 



 I     目标市场 -- --- 水环境运维市场痛点分析   02-5 
PART 

痛点分析：  
 

 因维护不当，导致生态系统破坏，水生动物和植物死亡 

 因认知不到，延误控制蓝藻爆发的最佳时机而难于治理 

 不知道如何维护“生命体”的多元化水生态动态平衡 

 水体过度分散，大小不一，智慧运维受限制 

 河长制尚未完全发挥应有的作用 

 智慧城市呼唤水环境运维智慧化 

成因分析：  
 
 重治理轻维护 
 缺乏重视和认识 
 缺乏专业团队 
 缺乏技术标准和规范 
 体制管理因素 
 

水环境运维 环卫和清洁 

智慧型运维 数字化管理 

智慧型水环境运维 智慧化地维护并守护“有生命”的水生动植物的健康和平衡 



 场地环境污染调查 

 石油烃类污染土壤 

 耕地地力提升 

 水环境智慧运维 

 水环境智慧管理 

 黑臭水体修复 

 河湖水质提升 

 小流域综合治理 

 农村水环境综合治理 

I    目标市场 --  主要市场和细分领域   02-2 
PART 

MPA®高效
复合微生物 

微生物引导
的水环境全
生态修复 

土壤
修复 

污水厂提
标扩能 

智慧   
运维 

 无土建扩能、提标 

潜在
市场 

未来
市场 

开发
市场 

主打
市场 

生态
厕所 

 厕所革命 

 景区工地 

产品
市场 

蓝藻 
治理 

 蓝藻治理 

 水华防治 

关注
市场 



  

产品技术解决方案 
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I    产品技术和解决方案 --  主要产品和服务类型   03-1 
PART 

MPA®高效
复合微生物 

固磷剂 
水生 
植物 

生物絮
凝剂 

水生 
动物 

增氧 
系统 

扩培 
系统 

M
P
A
®

全
生
态
系
统 

（1）咨询设计 

（3）生态工程 （2）产品设备 

M2Q®

净水设
备 

生态 
边坡 

（4）智慧运维 



I  产品技术和解决方案 -- MPA®- 高效复合工程菌的特点及在线扩培设备   03-2 
PART 

高效复合工程菌 

20多个菌属，80多个菌种 

• 复合芽孢杆菌、假单胞菌、光合细菌、放线

菌、酵母菌、硝化细菌、反硝化细菌…… 

20多个常用专用菌剂组合配方 

• COD降解菌 / BOD降解菌 / 硝化菌 / 反硝化

菌 / 除油菌 / 控藻菌 / 除臭菌 

• 污泥降解菌 / 土壤修复菌 

• 石油烃降解菌 / 解毒专用菌 

• 农牧业废弃物发酵菌 / 水产养殖调水菌 / 植

物促生专用菌 

• 厨余垃圾降解（发酵）菌 

• …… 

粉剂 片剂 菌液 

• 恢复或重建微生态、构建植物和动物调控的基础 
• 恢复微生态多样性 
• 抑制有害病毒、分解农残等污染物 
• 消减底泥、控制内源污染 

在线扩培设备 



I     技术产品和解决方案 ----  MPA®水环境全生态修复概念图 
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曝气动水 

生态湿地 

强化生态浮床 

植物操控 

动物操控 

微磁量子 
一体化装置 

MPA微生态修复 

滨水生态带 

末端 
水系 

图    例 

污水厂提标扩能
改造 

截污纳管、雨
污分流 



I   产品技术和解决方案 --  MPA®水环境全生态修复技术路线   03-5 
PART 

水文水质
资料调查 

曝气增氧 
微生态构

建 
植物生态
构建 

智慧运维
构建 

MPA®水环境全生态修复：依据水体的污染状况、“一水一策”地设计修复方案、利用MPA®高

效复合微生物构建微生态、结合水生动植物构建均衡的生态多样性。通过微生物、动植物分解、吸收

和转化污水中的有害物质，无害环保地提升水质、重建和恢复生态多样性，保持治理效果的稳定和持

久 

动物生态
构建 

云平
台 



I    产品技术和解决方案 – MPA ®全生态水环境修复技术特点   03-7 
PART 

传统工艺-土木水利工程 
 

 截污纳管--管网工程 
 清淤换水– 疏浚工程 

 

生态工艺-园林绿化工程 
 
 水生植物-- 植物工程 
 岸边植物 --绿化工程 

 

  MPA®全生态修复 
 

 微生态再构建 
 动植物操控 
 构建均衡的生物多样性 

反生态 伪生态 仿生态 真生态 



I    产品技术和解决方案 --  AMP®智慧运维服务的特点   03-8 
PART 

传统运维服务： 
 

 河湖水面卫生保洁 
 河湖污染巡查 
 河湖水文水质指标检测 

智能水务 = 传统运维+自动
监测 

 
 卫生状况监测 
 水文水质状况实时监测 
 数据中心和水量管控 
 污染实时预警 

AMP®智慧运维 = 传统运维+智
能水务+自动设备+专家智慧+智

能评估 
 水质情况的实时监测和维护 
 水生动植物状况实时监测 
 水生态健康状况实时智能评估 
 治理设备的智能控制 
 污染智能预警及应急方案实施 
 污染物质的监控和溯源 



应急管理 
 
 
 

I     产品技术和解决方案 --  智慧生态运维系统构建 

感知层 

网络层 

平台层 

应用层 

传感器：水质、水文、生态 图像采集： 植物、水面、污染源 

数据平台 
 
 
 

视频平台 
 
 
 

IoT平台 
 
 
 

设备动态：微生物、净水剂、增氧、其他 

存储 分析 存储 分析 存储 分析 指令 

职能管理 
 
 
 

实时
播报 

污染
监控 

运维管理  
 
 
 

精准
清洁 

水质监
测维护 

预
警 

应急
措施 

边缘网关 
 

NB-IoT、 WiFi、Lora、ZigBee、BT等接入物联网 

生态监
测维护 
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智能评估 
 
 
 

统计 分析 评估 

智能处理  
 
 
 

方
案 

处
理 

执
行 

生态研究 
 
 
 

数据
积累 

生态
分析 

趋势
分析 
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I     市场推广 ----  商业模式九宫格 

商业模式九宫格 

重要伙伴（KP） 
 
 
 

合作企业 
(央企、国企、供应
商、政府职能部门） 

 
 

关键业务（KA） 
 

咨询设计、产品设备、
水生态修复工程、智慧

运维 

价值主张（VP） 
 
 
 

“一水一策”的 
MPA全生态修复和

智慧运维 

客户关系（CR） 
 

提供专业服务、专
有产品、技术交流、

技术合作 

客户细分（CS） 
 
 
 

水环境项目部 
政府业务部门 
河湖管理处 
设计院 
环境公司 

核心资源（KR） 
 

产品、技术、经验、 
央企国企合作关系 

渠道通路（CH） 
 

技术、产品、服务、
人脉 

成本结构（C$） 
 

产品成本、人工成本、研发成本、设备维护 

收入来源（R$） 
 

咨询设计费、工程利润、产品利润、运维利润 

  04-1 
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I     市场推广  – 水环境产业链及客户关系分析   04-2 
PART 

工程总包
（乙方） 

专业分包2 
政府
（甲方） 

水环境综
合治理 

监理 
水生态分包 

专业分包1 

智慧运维 
③ 生态工程： 

 

❶ 从甲方承包（乙方） 
❷ 从总包分包 （丙方） 

④ 智慧运维： 
 

❶ 甲方委托（乙方） 
❷ 总包委托（丙方） 
❸ 水环境分包委托（第四方） 

河湖管理
智能化 

❶      
四种业务渠道 
利润率对比 

 

 ❶> ❷ > ❸ >❹ 

① 咨询设计： 
 

❶ 甲方委托（乙方） 
❷ 总包委托（丙方） 
❸ 水环境分包委托（第四方） 
❹ 设计院委托（丙方） 

咨询设计 设计院 

② 产品设备： 
 

❶ 甲方采购（乙方） 
❷ 总包采购（丙方） 
❸ 水环境分包采购（第四方） 

产品设备 

❶ 

❶ 
❶ 

❶ ❷ ❷ 

❷  ❸  

 ❸  
 ❸  

❹ 

❶ ❷ ❸ ❹ 



I    市场推广 --  竞品或替代品的相关对比   04-5 
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序号 对比指标或内容 
酶制剂修复
（竞争） 

土著微生物修
复（竞争） 

植物修复
（替代） 

清淤换水（替代） AMP®全生态修复 

1 造价/成本 高 中 中 高 中 

2 运行成本 高 中 高 无 低 

3 自我繁殖 不可 可 可 不可 好 

4 效果可持续性 不可 低 好 不可 好 

5 整体项目贡献度 低 低 中 中 高 

6 抵抗突发污染能力 不可 低 中 不可 高 

几点说明：  
1.  水环境修复的目的是恢复水体到自然生态属性、关键是要恢复和再建微生态基础、在此基础上恢复动植物生态，最

终构建全生态体系。 
2. 其他手段是修复工艺中的一个环节、不能形成完整的生态的构建体系。 



I     市场推广---- 新产品和服务的销售预测 

未来3年销售预测（单位：万元） 

细分市场     2020年 2021年 2022年 

AMP®生态工程      5,000 12,000  25,000  

智慧水环境运维         100       400   1,000  

咨询设计         100     300    600 

产品设备销售        160     400    900 

（生态厕所）      1000    3,000   5,000 

销售额合计      6,360   16,100  32,500  

毛利润（25%）      1,590    4,025    8,125 
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I      市场推广  – 市场可持续性分析 

现阶段市场的特点： 
 

 央企强势进军环保领域并占据主导地位：52家 

 技术思路偏于治理，生态内容偏少，运维难度大 

 PPP项目为主、 大部分含有10年以上运维期 

 项目单体巨大： 数十亿-数百亿规模 

 项目综合性强：涉及到市政、水利、环保、农业、

绿化、园林、生态和环保等多个领域。需要多家专

业公司支撑。 

未来的市场需求： 
 

 现行项目都需要进一步构建生态和提升水质 

 10-12年运维期，需要专家型智慧运维团队 

 “智慧政府”和第三方专业运营是政府刚需 

  从消黑的“不黑不臭“的劣V类到“市民亲水”

的III类水标准，水质提升任务艰巨，市场潜力

巨大 

 中小城市和农村的消除黑臭任务还十分艰巨 
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可持续性好 
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I       公司与团队 -- 简介   05-1 
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核心团队和产品： 

 多名留学海外、外资、国企、私企等20年职场历练，拥有丰富的专业、管理、销售、工程和科研经验的精英团队 

 国内外多家知名大学合作，数位知名教授和博士保持密切协作 

 工业物联网的技术团队、水务数字化运维团队、环境监测设备厂商等深度合作，高起点集成智慧运维平台 

 MPA®全生态水体修复技术、产品和工程措施已经证明了技术的先进性、可靠性和可复制性，完成了从0到1的蜕变。

2020年将是实现从1到100的飞跃的元年、期待与社会资本方合作 

 继微生物投放设备、一体化净水设备之后，又一款颠覆式产品 – 无水便器已经成功完成测试、并启动推广。这是末

端治理领域的新突破，将聚焦农村和景区的厕所革命，是农村水环境综合治理的利器 

核心竞争力： 

 公司拥有多项水环境全生态修复和运维的核心技术、专有技术和专有产品 

 与多家央企和国企建立了可靠的专业技术合作， 掌握不断的项目源（大型央企国企是水环境行业的主力军） 

 与多所大学建立了紧密研发合作关系 ，保证新产品研发和升级 

 积累的广泛和可靠的人脉关系 – 同学圈、专业圈、朋友圈（做事先做人，做成事要靠人） 

 熟悉行业和政策 



I       公司与团队 ---- 服务领域、知识产权、技术合作   05-2 
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知识产权 

 10余项专利 

 专有保密配方 

 多项专有产品和

设备 

业务领域 

 水环境全生态修复 

 污水废水治理 

 土壤修复 

  水环境智慧运维 



I         公司与团队 ---- 合作单位   05-3 
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本轮融资目的 
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  I     本轮融资的目的与用途 

      融资用途： 
 应用研发 （30%）--   技术研发，技术储备，持续推出升级换代技术、产品和设备 

 实验室 -- 建立小型实验中心，进行常规实验、常规检测和监测 

 复合工程微生物系列产品进一步优化和细分化研发、降低成本 

 专有微生物产品的驯化、扩培设备智能化和工业化提升 

 小型数据处理中心 – 实现运维项目的实时监测和展示 

 成品车间（30%） –  产品最终配制、包装、暂时储存 

 团队建设（20%） --- 扩充新生力量，培养后备人才，加强对外合作 

 市场拓展（10%） –  客户拜访、宣传资料、参加展会和专业会议等 

 流动资金（10%）--  流动资金、备用金、工程垫资等 

      融资目的： 

 实现快速发展，占据市场的领先地位。市场的窗口期已经开启，“快鱼吃慢鱼“ 

 在微生态修复领域继续做专做深 – 保持技术领先优势（研发投入） 

 具备了借力资本快速发展的自身条件和能力（技术储备、人才储备、人脉积累、市场培育等） 
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