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产品简介及技术能力



打造安全可信的数字化办公环境

数智化商业操作系统

1. 以SaaS化平台和数字化办公软件为核心

2. 为客户提供安全的数智化转型/升级平台

3. 通过安全办公环境产品赢得市场认可

4. 边缘平台为聚通达未来发展方向

• 通过硬件+软件服务的盒子模式扩大客户群体，打造生态链

• 增强应用软件能力

• 拓展平台软件方向

• 硬件OEM或合作开发



采用组件服务网格
化技术开发各个软

件产品

网格化技术
采用自研的新一代
表单、工作流技术
完成低代码开发平

台。

低代码平台

系统支持公有云，
私有云，混合云部

署方式。

多种部署方式
自研采用分布式消
息技术完成即时通
信平台，在此基础
增加 OA等企业数

字化管理应用软件。

分布式消息技术

关于聚通达企业数字化转型/升级服务平台

核心技术介绍

通过接口加密技术
为了增加数字资产

的安全可靠。

接口加密技术

平台基础功能，在行业内与一线厂商看齐，
并实现个别技术点的超越（自研完成无代码平台和即时通讯平台）。



SaaS+
新航道

商业操作系统产品
• SaaS平台
• App store方式，支持自研和第三方应用
• 架构有平台、服务、应用三层

• 平台层功能
• 操作系统
• 容器与容器编排

• 服务层功能（自有增强）
• AI服务
• BI服务
• 消息服务（IM,msg，邮件，网络电话）
• 安全接入服务***（亮点）
• 数据库，搜索
• 业务流

• 应用层功能（自有增强，第三方合作）
• CRM
• OA
• HRM
• …



通信
（DPU，5G，SDN）

硬件
（服务器，边缘计算平台）

平台层
（操作系统，Docker容器，编

排器）

服务层
（安全接入*，消息，AI，BI，

数据）

应用层
（OA，HRM，CRM，…）

硬件
（PC，笔记本，PAD，手机）

平台层
（操作系统，安全沙箱）

服务层
（安全办公浏览器）

应用层
（基于浏览器插件的各类应用

支持，蜜盾插件）

用户侧Saas服务侧

商
业

操
作

系
统

数据资产

技术架构图



技术优势-专利
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序号 专利名称 专利号 专利类型
1 一种多人时间管理方法及系统 ZL 2016 1 0905568.7 发明专利

2 备份式计算机存储系统 ZL 2019 1 0013216.4 发明专利

3 一种利用智能路由的方法 ZL 2017 1 0351447.7 发明专利

4 档案调用方法、装置、介质及电子设备 ZL 2021 1 0192827.7 发明专利

5 图标显示方法、装置及存储介质 ZL 2021 1 0168678.0 发明专利

6 一种云通信短信服务平台 ZL2020 1 1166486.8 发明专利

7 一种基于Discuz社区的快速统计方法 ZL 2017 1 0351411.9 发明专利

8 数据迁移、装置、电子设备及存储介质 ZL 2022 1 0459645.6 发明专利

1 用于显示步数兑换屏幕面板运行程序的图形用户界面
（3） ZL 2019 3 0548735.1 外观专利

2 用于显示屏幕面板在线充值图形用户界面（5） ZL 2019 3 0548737.0 外观专利

3 用于显示屏幕面板在线客户管理的图形用户界面（6） ZL 2019 3 0548748.9 外观专利

4 用于显示屏幕面板运行购买程序的图形用户界面（1） ZL 2019 3 0548739.X 外观专利

5 用于显示屏幕面板显示积分兑换的图形用户界面（4） ZL 2019 3 0548738.5 外观专利

6 用于显示屏幕面板创建电子名片的图形用户界面（2） ZL 2019 3 0548750.6 外观专利



技术优势-专利展示
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市场分析



市场情况
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其他

57%

SaaS用户  

43%

免费用户

89%
付费用户

11%

图1：SaaS市场用户数量

SaaS付费用户数102万家

SaaS
付费用户数
102万家

从SaaS用户数量来看，SaaS
用户数已达到915 万家，占全
国法人数量的43%。

SaaS  
用户数 
915万家

图2：SaaS市场付费用户数量

SaaS用户数915万家

从SaaS付费用户数量来看，有
102万家付费用 户，占SaaS用
户的11%，可见SaaS的普及率 
还有较高的提升空间。

商业化操作系统是去中心化的数字商业时代新模式，帮企业打造迭代快、集成强、可拓展的灵活可自定义的商业基建。
该系统在国内竞争对手较少，可拆分售卖也可集成售卖，所有SaaS用户皆属于我们的目标用户。
而目前SaaS市场用户数达915万家，其中付费用户数102万家，可挖掘用户至少800万家。



信创产业起点
• 北 京 市 和 国 家 级 “ 专 精 特 新 ” 小 巨 人 称

号
• 北京市市级企业技术中心认定、
• 国家高新技术企业
• 信息技术应用创新工作委员会会员
• 人工智能与智慧应用优秀创新企业
• 中国通信工业协会人工智能与智慧应用分会

优秀副会长单位
• 获得国产信创生态数智化平台认证
• ……

国产化研发优势
• 软著近二百项
• 专利发明30余项
• 获 得 麒 麟 软 件 N e o C e r t i f y

认证与宝兰德完成产品兼容
性互认证

• ……

广泛信息化应用场景
• 全民数字素养与技能提升行动

• 企业数字能力提升行动

• 前沿数字技术突破行动

• 数字贸易开放合作行动

• 基层智慧治理能力提升行动

• 绿色智慧生态文明建设行动

• 数字乡村发展行动

• 数字普惠金融服务行动

• 公共卫生应急数字化建设行动

• 智慧养老服务拓展行动

以数据为基础

以元宇宙为核心

以信息为主导

以体系为支撑

打造城市要素新平台

打造产业兴旺新生态

打造乡村振兴创新局面

创建政府治理新模式



商业模式及实施方案
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流量总入口

核心业务

1+X+N商业模式，一个平台入口-人脉旺，X个订阅服务，N个特色服务
                         SaaS+智慧解决方案商业模式，根据公司发展情况同时支持未来无限能力扩展

智慧管理解决方案 智慧运营解决方案 智慧营销解决方案

基于企业的“管理”

人脉旺企业管理服务业务体系：
人脉旺数字化管理平台、
人脉旺OA、聚多客SCRM，人脉旺PM，
人脉旺人力资源管理平台、
人脉旺业务系统平台、
人脉旺内控管理平台

基于产品的“运营”

微赢家企业综合服务业务体系： 
微赢家电商小程序平台、
营销互动平台、
聚多客SCRM平台、
轻媒管家融合媒体、
云开发服务、
代运营业务

基于平台的“营销”

营销业务体系：
云通讯短彩信服务平台、飞
鲨无码验证服务平台，小鲸
智能语音机器人、5G消息平
台、SEO优化、SEM推广

盈利模式 SaaS付费方式-按年付使用费 代运营服务费、本地化部署
费用

按需收取定制化费用

合
作
商
战
略
合
作

产
品
本
地
化

会员费、服务费、
所有权购买、租
赁费、广告费、

中介费

SaaS产品打磨行业场景、智慧解决方案赋能企业多元发展

聚通达产品系列

企业数智化管营升级平台

商业模式



营销体系
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聚
通
达PER

FEC
T-7

服
务
体
系

售前

售中

售后

及时（Timely）：获客
服务标准化
精准（Precise）：销
售服务标准化
全面（Entirety）：售
前服务标准化

严谨（Rigorous）：
售中服务标准化

信任（Faith）：渠道
服务标准化

持续（Continuous）
售后服务标准化

有效（Effective）培训
赋能标准化

客
户

项
目
组
专
家
导
向
性
营
销

九大分公司营销
系统，提供本地
化贴心服务

武汉
成都
新疆
西安
上海
广州
青岛
长春
沈阳

市场推广/销售服务支持

订单支持、技术支持

客服专家一对一支持



高新区数字经济中心落地计划

落地内容
管营平台研发中心、销售中心、客户服务部、

市场部、支撑部门（人力、财务、行政）。

落地规模
120人团队，其中研发占比70人，销售25人，

客户服务10人，市场部5人，其他支撑部门10

人。

作为中国企业服务领域，面向去中心化时代的创新型商业操作系统，该系统旨在为未来的数字化发展提供一整套可快
速迭代的基础设施，从而在数字经济背景下，帮助企业通过去中心化经营管理实现可持续增长及发展。

数智化商业操作系统业务介绍:



落地形态

展示大厅
（100平米）

研发中心
（500平米）

运营中心
（300平米）

交付中心
（100平米）

聚通达保定高新区数字经济产业中心



项目投入和效益分析：经济和就业贡献

聚通达将在高新区落户现有核心业务和

未来增长业务的研发、交付、平台、市

场、运营中心，全方面全行业的深入助力

当地政府与经济的数字化升级，预计实现

经营当年度纳税100万元/年，未来4年

累计贡献当地高质量就业500人+，实现

营业收入1亿元+。



公司介绍及团队



公司简介
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400余人 团队，50% 研发

10家 分公司，25个 办事处

15年 深耕通信及SaaS行业

25个 数字化行业解决方案

          100个垂直细分领域

       19000+企业客户

聚通达截止目前获得90+个荣誉资质，近二

百个软著，是北京市专精特新“小巨人”企

业及国家级专精特新重点小巨人、CMMI5、

国家级高新企业、中关村高新企业、信息系

统集成叁级增值电信业务全牌照、ISO9001

质量、ISO27001认证、信用双百企业、

2021年度第二批北京市市级企业技术中心

认定、首届APEC“创新之光”中小企业技

术创新优秀成果奖、ITSS信息技术服务3级

认证 



• 工商管理硕士，民建会员，工商联会员，具有19年移动
互联网行业经验；

• 2018年至今为中国通信工业协会人工智能与智慧应用分
会副会长；

• 以侯战斌先生为发明（设计）人的技术专利达到11项；
• 《大宗货物数字化仓库评估规范》标准制定人之一；
• 智慧工地标准制定人；
• 2018年被中国通信工业协会评为“通信行业人工智能与

智慧应用优秀创新人才”；
• 2021年获得“2021年度十大首席品牌官”等诸多荣誉。

侯战斌
董事长、创始人



聚通达人才团队

聚通达现有员工400余人，50%以上为专业研发人员；

设有北京研发中心、成都研发中心。

王伟利（副总裁）
清华大学EMBA在读，持续学习经历：
ACCA学习、CMA学习、中国科学院
心理研究所大数据心理学、中国人民
大学 企业管理（财务与金融方向），
十多年市场营销经验，财务管理经验，
丰富的公司治理经验。

张楠（产品负责人）
公司产品总负责人，拥有十五年产品规
划及涉设计经验，曾任多家国内头部互
联网企业产品负责人。曾成功服务了中

信建投证券，海尔等大型客户

张渠波（首席技术官）
具有近二十年通信和移动互联网行业
研发管理经验，技术实力雄厚，产品
敏感度高，曾成功服务于独角兽企业

APUS、联想、东方汇等大型企业集团。

肖宁波（副总裁）
负责公司销售部门，具有十余年移动互
联网行业经验、营销领域及营销管理经
验丰富，拥有丰富的大客户服务经验，
曾成功服务于三大运营商、京东、当当、
小米、华为等集团客户。



财务分析



财务情况
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财务分析表

年度 公司年营业额（万元） 年利润（万元） 税收（万元）

2021年 36737.88 2239.21 349.1

2020年 25712.48 4091.49 877.07

数据解读：公司年营业额每年递增，利润2023年预计可达到7000万元。



感谢 恭祝商祺

https:// jvtd. cn 400 - 0566 - 681

企业数智生态赋能者


