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公司简介 —— 关于鸿羽

      无锡鸿羽医疗科技有限公司坐落于无锡市惠山区生命科技产

业园D区，总面积1500m2，公司目前已完成高新技术企业和雏鹰

企业认定，目前授权专利28项。

     鸿羽医疗专注于物联网医疗的智能医护管理领域，团队致力于

将鸿羽医疗发展成为该领域国内前三强的优秀企业。

      主营产品：智能输液监护系统及物联网医疗配套产品

      公司通过多年技术积累已开发出一整套以硬件平台、软件算

法和操作系统相结合的输液监护核心技术，拥有自主知识产权。



20年电子产品研发工作经验；

曾带队开发胰岛素泵输注系统、

垂体激素泵、镇痛泵、肺动脉

溶栓泵、输液监护系统、ICU

插管压力检测仪。

15年医疗器械行业市场销售

经验；曾任职于无锡顶点医疗

器械有限公司、无锡识凌科技

有限公司，具有丰富的市场管

理和销售团队带队经验。

陈松  总经理 陆慧云  市场总监 谌辉   研发总监

20年机械结构设计工作经验；

曾参与开发胰岛素泵输注系统、

输液监护系统、肺动脉溶栓泵、

一次性注射笔、手持式微创手

术机械臂及多款吻合器。

赖婷  运营总监

15年医疗器械产品项目管理

经验和注册经验；

曾成功获得多个产品的三类医

疗器械注册证，产品包括有源

产品和一次性无菌产品。

公司简介 —— 鸿羽团队



       鸿羽医疗长期与省内高校、临床机构开展医疗行业产学研合作，特别是与南京工程学院智能系统研究所、中国科学

院苏州生物医学工程技术研究所、江南大学医学院在该项目产品上有着非常深入的合作。目前该项目信息系统智能集成 

工作已在南京工程学院智能系统研究所设立工作站，临床数据收集等试点工作主要由江南大学附属医院协作完成。



厂房设施

江苏省医药设计院设计；

专业团队施工；

满足国家三类医疗器械GMP规范要求生产要求。

300㎡无尘装配车间；

500㎡十万级洁净车间。

物理检验室、生化检验室、万级洁净检验室；

各类有源、无源类产品专用测试检验仪器

生产区域

检验区域



项目介绍—— 系统方案



项目介绍—— 硬件产品



正常输液                       

药量少

滴停

滴速过快

项目介绍—— 软件产品



功能 参数 功能 参数

精确度 ±0.3% 无线通迅 L0Ra/BLE4.0

监测范围 50～4000 mL 语言设置 中文

最小步进 0.5mL 报警 6种报警提示

自动休眠 60s 报警方式 蜂鸣

传输距离 1000m 显示屏 高分辨率TFT真彩液晶屏

记录查询 100条 彩屏显示 65000色

待机时间 200h 防水性能 IP51
自动校零 有 尺寸 120×52×22mm

自动识别 有 整机重量 116g

抗干扰 有 充电时长 2h

针头行程 最大行程10mm 监护模式 多种模式智能切换

运输、贮存及工作条
件

 a) 环境温度：-10℃＋40℃；

b) 相对湿度：0%～90 %；

c) 大气压力：700 hPa～

1060 hPa；

标准依据

 GB 9706.1－2007 

 GB 9706.15－2008 

 YY/T 0709－2009

 YY 0505－2012

项目介绍—— 技术参数



36项专利申请

发明专利：4项   实用新型：16项

软件著作权：4项  外观专利：4项

目前授权28项

项目介绍—— 知识产权



1 2

34

参数

精度±0.3%

多通道，超远传输

小巧轻便，超低功耗

智能

自动识别药瓶规格

自动过滤人为干扰

自动进行零位校准

多种模式自动切换

安全

双核互检

独立的报警系统

基于医疗设备标准开发

经济

安装简便

无需额外硬件铺装

总体造价较竞品下降20%

项目介绍—— 项目优势



项目介绍—— 效果展示



                         呼叫响铃率下降 67%
患者的满意度上升 25%
护士工作效率提升 30%

患者及其监护人从“人工观察输液”中解脱出来，患者在漫长的

输液过程中可放心休息，不再担心因睡着或肢体移动出现输液意

外。—

摘自《医院管理论坛》、国家一类学术期刊

优化医护管理流程

提高输液环节质量

确保输液治疗安全

提高护士工作效率

降低工作强度

节省人力资源

市场分析—— 临床价值



2019年我国医疗输液
165亿瓶，年均增长3-
5%；静脉输液是住院
病人最主要的临床治疗
手段

输液安全问题不断引起
关注，输液、输血的监
护及其持续质量改进需
要建立安全管理系统。

护士大量工作时间用于
处理输液相关工作，有
更宽裕的时间是转换主
动性服务的前提条件

护理质量直接影响医院
的临床医疗质量、社会
形象和经济效益，日益

受到医院管理层的关注。

市场分析—— 政策支持



随着2020年COVID-19席卷各国，迫使整个医疗行业正经

历一场前所未有的变革，全球数亿人在改变获得医疗服务

的行为。医疗管理服务也出现越来越明显的数字化趋势，

其中物联网在医疗领域中的应用尤为明显。

2019-2025年物联网医疗电子发展销售预测

2020年物联网医疗市场的价值为725亿美元。最新研究显示

全球物联网医疗电子将以复合年增长率（CAGR）接近39%

增长，到2025年全球该产业规模预计将达到1882亿美元。

数据来源：中国产业信息网

目前中国拥有医院3.5万
个，床位数达到近800万，
保守计算，项目产品国内
潜在市场规模就超过
500亿元！

市场分析—— 市场前景



控股

销售

反
馈

反
馈

1.鸿羽招揽拥有成熟销售网络的分销商作为单级代理商，

直接面向临床机构。项目推广初期鸿羽将与各重点城市

三甲医院合作，免费在单一科室做试点推广，同时根据

各临床机构实际情况和要求做定制化调整，完成试点后

全院推广。

2.鸿羽将积极与院方已有信息技术服务公司展开合作，

通过品牌合作和注册人制产品代工方式推广项目产品。

3.项目产品市场在用约4000台，主要分布在广东和江

西数家临床机构使用，江苏地区目前在江南大学附属

医院和常州武进人民医院进行项目试点。

商业模式



高毛利率

55% 70%
如：监护仪、移动终端、充

电桩等

硬件产品

如：软件实施、个性化定制

项目服务

2020年7月产品正式上市，同年销售额200万元。

2021年项目产品计划年产销500万元。

2023年项目产品计划年产销3000万元。

财务分析



成熟 1

稳定 2

市场 3

产品技术成熟，自主知识产权，医疗注册认证！

资深团队，多年磨合，团结稳定！

市场前景广阔，合作伙伴优秀，天时地利人和！

竞争优势



启动智慧病区整体服务项目

智慧护理项目产品年产销3000万

医护管理系统项目产品年产销500万元

项目产品完成研发定型，年产销100万元

里程碑事件

2020年

2021年

2022年

2024年

2023年

完成开发/医院试点/正式投产推广/启动智慧病区整体服务

启动智慧病区周边产品开发

发展战略



1

3

4

5

新品开发
200万元

管理费用
200万元

注册认证
100万元

市场推广
300万元

20% 融资1000W 释放20%股份

2

场地/设备
200万元

融资说明




